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Pesquisa do mercado imobiliario — Sinduscon-MG — Comentarios Gerais

Universo Pesquisado: Censo, ou seja, todos os empreendimentos imobiliarios verticais,
residenciais e comerciais, com unidades ainda em oferta pela incorporadora ou construtora
responsavel (ciclo primario de venda), no més de dezembro de 2015, em Belo Horizonte e
Nova Lima.

Cobertura: Embora a pesquisa busque ser censitaria, sempre ha pequenos empreendimentos

comercializados apenas pelo incorporador ou imobiliaria de bairro que nao sao facilmente

localizaveis. Desta forma, busca-se atingir cerca de 90% dos empreendimentos, que

possivelmente respondam por mais de 95% das unidades comercializadas.

> Nesta pesquisa estima-se terem sido encontrados cerca de 80% a 85% dos
empreendimentos.

Neste resultado foram abordados 244 incorporadores, sendo que 132 deles possuiam
empreendimentos verticais com vendas ativas no més de dezembro de 2015.

Para fins de analise, Belo Horizonte foi dividida em 9 microrregioes (regiées populacionais),
definidas segundo as regidoes administrativas da cidade. Além de Nova Lima, considerada
como microrregiao, de forma isolada e Unica.

Empresa responsavel pela realizagao da pesquisa do mercado imobiliario do Sinduscon-MG:
Brain — Bureau de Inteligéncia Corporativa
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Comentarios Gerais

v’ Esta pesquisa comecou a ser realizada em outubro/2015. Assim, apenas os langamentos (residenciais e
comerciais) no mercado imobiliario de Belo Horizonte e Nova Lima, foram captados para o total do ano
2014 e 2015.

v A queda observada no niimero de unidades residenciais lancadas (59,90% - em 2015 em relagdo a 2014)
consegue demonstrar as dificuldades vivenciadas pelo segmento imobiliario. E de conhecimento geral
que este foi um ano de forte recessdao econémica (estimativas indicam que o PIB caiu 3,8%), com
investimentos em retracao, queda no consumo das familias, inflagdo muito superior ao teto da meta,
desemprego crescente, queda no rendimento médio dos ocupados, desequilibrio estrutural das contas
publicas, crise de confianga dos agentes econdmicos e forte crise politica. Neste ambiente é claro que o
mercado imobiliario também se retraiu.

v A Construcao Civil, e particularmente o mercado imobiliario, caminha de acordo com o ritmo da economia.
O mercado reage aos estimulos que sao dados. A demanda existe e o déficit habitacional do Pais (mais de
5 milhdes de unidades) é uma prova disso. Entretanto, o consumidor precisa de emprego, de
financiamento imobiliario e de uma economia estavel para comprar. Da mesma forma, os empresarios do
segmento reagem ao estimulo desta demanda. E, por isso, ja se vislumbra que 2016 também nao sera um
ano facil. As estimativas sinalizam um novo ano de recessao na economia. A pesquisa Focus, divulgada
semanalmente pelo Banco Central, ja projeta queda de 3,4% do PIB em 2016 e inflagao de 7,62%, ainda
acima do teto da meta. O ano sera, mais uma vez, de intensos desafios.

v A economia precisa urgentemente de uma sinalizagao positiva para que acontecga o retorno da confianga
de empresarios e consumidores. O momento é excelente para quem quer comprar um imével novo, e
possui uma capacidade (poupanca para isso). O mercado imobiliario esta oferecendo boas oportunidades
e é preciso aproveita-las. Caso o nimero de langcamentos continue a cair, a oferta geral pode se retrair e,
com isso boas oportunidades podem ser perdidas.



ALVARAS LIBERADOS

HISTORICO ALVARAS RESIDENCIAIS E NAO RESIDENCIAIS LIBERADOS: ANUAL

. N° de Unidades | Variacio | Ne de Unidades | Variacio ""“i""z' ) Total | variagao mrﬁhl =
Residenciais Anual | Ndo Residenciais | Anual N30 Residendal Anual ah s
2007 35.034 x 8.112 - 5.127.036 . 118,8
2008 53.338 52% 9.320 15% 6.994.379 36% 111,6
2009 48.101 10% 12.588 35% 7.373.940 5% 121,5
2010 62.437 30% 18.268 45% 9.152.577 24% 113,4
2011 35,652 43% 15.348 16% 6.894.081 25% 135,2
2012 38.020 7% 20.497 34% 7.135.350 3% 121,9
2013* 10.460 - 6.991 - 2.103.278 - 120,5
2014 15.865 - 4.901 i 3.247.156 - 156,4
2015 16.905 7% 5.920 21% 3.967.022 22% 258,5

FONTE: PREFEITURA DE BELO HORIZONTE — ELABORA(;AD: BRAIN
2013* De Janeiro a Junho

v' Em 2015 observou-se incremento de cerca de 7% no numero de unidades residenciais que receberam alvara para
construcdo na cidade de Belo Horizonte. Assim, enquanto em 2014 os alvaras corresponderam a 15.865 unidades
residenciais, em 2015 passou para 16.905 unidades. Apesar desta alta, os nimeros continuam bem menos expressivos
(um ter¢o da média dos anos anteriores) do que aqueles observados até o ano 2012, confirmando as dificuldades
vivenciadas pelo segmento imobiliario.

v 0 incremento do niimero de unidades nao residenciais que conseguiram alvara em 2015 foi 5.920, correspondendo a
incremento de cerca de 21% em relagdo ao ano anterior (4.901 unidades). Os nimeros também estéo inferiores aos
alcangados até o ano 2012, demonstrando que esta alta nao representa recuperagao do mercado.

.54
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ALVARAS RESIDENCIAIS LIBERADOS - UNIDADES

Alvaras Residenciais Liberados em Unidades - 2014 / 2015
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FONTE: PREFEITURA DE BELO HORIZONTE — EI.ABORACiO: BRAIN

Fev. Mar. Abr. Maio Jun. Jul. Ago. Set. Out. Nov. Dez.

v Do total de 15.865 unidades residenciais que conseguiram alvara de construcao em 2014, 65,07% corresponderam a
incorporagdo imobiliaria. Em 2015, esse percentual foi reduzido para 62,22% ou seja, do total de 16.905 unidades
residenciais que obtiveram alvara para construgao, 10.519 unidades corresponderam a incorporagao imobiliaria.

v 0 incremento observado no numero de unidades residenciais (incorporagdo imobiliaria) que conseguiram alvara cresceu
1,89% em 2015 em relagédo ao ano 2014.

.57
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ALVARAS NAO RESIDENCIAIS LIBERADOS

Alvaras N3o Residenciais Liberados em Unidades - 2014 / 2015
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FONTE: PREFEITURA DE BELO HORIZONTE — ELABORACAO: BRAIN

v Do total de 4.901 unidades néao residenciais que conseguiram alvara de construgdo em 2014, 68,46% corresponderam a
incorporacao imobiliaria. Em 2015 esse percentual aumentou para 71,17% ou seja, do total de 5.920 unidades nao
residenciais que obtiveram alvara para construgao, 4.213 unidades corresponderam a incorporagao imobiliaria.

v" 0 ndmero de unidades nao residenciais que conseguiram alvara passou de 3.355 unidades em 2014 para 4.213 em 2015,
correspondendo a alta de 25,57%.
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ALVARAS RESIDENCIAIS CONCLUIDOS

Alvaras Residenciais Concluidos em Unidades - 2014 / 2015

====Total Unidades ] COr poragao
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FONTE: PREFEITURA DE BELO HORIZONTE — ELABORACAO: BRAIN

v De julho a dezembro/14 observou-se que 7.030 unidades residenciais tiveram alvara concluidos. Em igual periodo de 2015
esse numero cresceu 28,81% e passou para 9.055.

v No segundo semestre de 2014, 4.838 unidades com alvaras concluidos corresponderam a incorporagao imobiliaria. Em
igual periodo de 2015 foram 6.351 unidades.
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ALVARAS NAO RESIDENCIAIS CONCLUIDOS

Alvaras Nao Residenciais Concluidos em Unidades - 2014 / 2015

=== Total Unidades e 1 COr poOracao
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FONTE: PREFEITURA DE BELO HORIZONTE — ELABORACAO: BRAIN

v" De julho a dezembro/14 observou-se que 1.181 unidades nao residenciais apresentaram alvara concluidos. Em igual
periodo de 2015 esse numero cresceu 15,50% e passou para 1.364.

v" No segundo semestre de 2014, 824 unidades com alvaras concluidos corresponderam a incorporagao imobiliaria. Em igual
periodo de 2015 foram 817 unidades.
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AN

RESUMO MENSAL

out/15 nov/15 dez/15 out/15 nov/15 dez/15
Residendial 1 2 3 Residendial 21 181 109
Comercial 4 0 0 Comercial 131 0 0
dad endadil i
out/15 nov/15 dez/15 out/15 nov/15 dez/15
Residencial - 384 308 Residencial - 4,7% 6,6%
Comercial = 51 9 Comercial - 9,1% 1,7%
out/15 nov/15 dez/15 out/15 nov/15 dez/15
Residencial | RS 7.016 RS 7.014 RS 7.076 lnesldmdal - -0,03% 0,9%
Comercial RS 0.816 RS 9.876 RS 9.932 I Comerdial - 0,6% 0,6%
: =2 s e As variagcoes
out/15 nov/15 dez/15 out/15 nov/15 dez/15 ocorridas em dez-15
Residendial |  23.720 24.092 25.135 Residencial - 1,6% 4,3% levam em
Comercial 4.378 4.388 4.641 Comercial = 0,2% 5,8% consideracdo os
) s [ | empreendimentos
agregados a
out/15 nov/15 dez/15 out/15 nov/15 dez/15 pesquisa.
Residendial 4.748 4.618 4.942 Residencial ~ -2,7% 7,0%
Comercial 551 511 613 Comerdial - -7,3% 20,0% _

FONTE: BRAIN

De outubro a dezembro/2015 foram lancados 6 empreendimentos residenciais, o que correspondeu a 311 unidades. Neste mesmo periodo observou-se o langamento
de 4 empreendimentos comerciais, totalizando 131 unidades.

Neste trimestre, o0 maior niimero de unidades residenciais langadas foi observado no més de novembro (181).

Nos ultimos dois meses de 2015 foram vendidas 692 unidades residenciais e 60 comerciais.

Em dezembro/2015 observou-se que o prego médio/m? de area privativa (residencial) foi de R$7.076, correspondendo a um incremento nominal de 0,86% em relagao
ao prego observado em outubro (R$7.016). Ja o preco/m? comercial (também privativo) foi de R$9.932 em dezembro, representando alta de 1,18% (em termos
nominais) em relagdo a outubro (R$9.816). Este resultado demonstra relativa alta do pre¢o de iméveis (em Belo Horizonte e Nova Lima) no Ultimo trimestre do ano.
Se realizarmos a comparagao da variagdo do pre¢o dos imdveis residenciais nos ultimos dois meses do ano (0,86%) com o custo da construgdo (CUB/m?), que
aumentou 0,33% neste periodo observa-se um incremento médio real de 0,53%, o que se pode chamar de relativa estabilidade. Aqui, neste caso, a variagao real é em
relagdo ao proprio custo do setor, o que é adequado.

Em dezembro/2015 Belo Horizonte e Nova Lima apresentaram 4.942 unidades residenciais e 613 comerciais disponiveis para comercializagao.

. B RA!N www.letsbrain.com.br






EMPREENDIMENTOS LANCADOS — BH E NOVA LIMA

Residenciais:
a5 2014: 78 empreendimentos

2015: 60 empreendimentos

29 v' Queda de 23,08% no numero de
30 empreendimentos residenciais langados.
25 Comerciais:
25 014: 14 empreendimento
2 22 : :
—_— 2015: 14 empreendimentos
19 2
20 - — R
2
15 -
10 -
. . . -
) .
0 . ] T T T — T
1T 2014 2T 2014 3T 2014 4T 2014 1T 2015 2T 2015 3T 2015 4T 2015
&= Fmpreendimentos Residenciais L.dEmpreendimentos Comerdiais == Total
FONTE: BRAIN
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UNIDADES LANCADAS — BH E NOVA LIMA

Residenciais:
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2015: 2.479 unidades
v Queda de 59,90% no nimero de unidades residenciais langados.
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3.000 ; 4
2015: 594 unidades
2,500 917 v Queda de 55,37% no niimero de unidades comerciais langados.
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FONTE: BRAIN
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UNIDADES LANGADAS POR REGIAO — 4° TRIMESTRE/15
BH E NOVA LIMA

Unidades Langadas - Por Regides
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FONTE: BRAIN # Residencial wComercial BTOTAL

v No ultimo trimestre/2015 foram langadas 311 unidades residenciais, sendo que o maior numero foi
observado na regiao da Pampulha (181 unidades): 58,20% do total langado no periodo.
v" Os langamentos comerciais totalizaram 131 unidades, com destaque para a Regidao Centro Sul

(86,26%) do total.
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VGV LANCADO EM MILHOES DE REAIS POR TRIMESTRE
BH E NOVA LIMA

- VGV de langamentos residenciais:
2014: R$2,657 bilhoes
2015: R$1,388 bilhdes
1.250 + - v Queda de 47,76% no valor global dos fangamentos residenciais
VGV de langamentos comerciais:
1.000 ; ilhd
2015: R$431 milhdes

v" Queda de 36,99% no valor global dos langamentos comerciais.

750

300 - R$ 429
R$ 890 ~¥
R$ 774 _ILp A
R$ 393
0 -

1T 2014 2T 2014 3T 2014 4T 2014 1T 2015 2T 2015 3T 2015 4T 2015

&=a\/GV Lancado - Residencial L4VGV Lancado - Comercial &= Total

FONTE: BRAIN

] BRAIN wwwletsbrain.combr






UNIDADES VENDIDAS

Unidades Vendidas - Nov + Dez de 2015
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# Residencial 11Comercial = TOTAL

v No Ultimo bimestre de 2015 foram vendidas 752 unidades no mercado imobiliario de Belo
Horizonte e Nova Lima. Deste total, 692 unidades eram residenciais e 60 comerciais.

v' As primeiras apuragoes de vendas da pesquisa foram realizadas em novembro e
dezembro/2015 e, por esse motivo, nao se tem condi¢oes de fazer comparagdes com periodos
anteriores.

v' Em novembro foram vendidas 394 unidades residenciais e em dezembro 308 unidades.
Entretanto, como dezembro é um més de férias e de feriados, nao se pode analisar essa queda
isoladamente.
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UNIDADES VENDIDAS POR PADRAO - BH E NOVA LIMA

Unidades Vendidas - Por Padrao
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FONTE: BRAIN Nov + Dez

== Empreend. Resid. - Super Econdmico e Econdmico ==4Empreend. Resid. - Demais Padrdes wsEmpreend. Comerciais =#i=Total

v' Das 692 unidades residenciais vendidas nos meses de novembro e dezembro/2015, 411
corresponderam a empreendimentos super econémico (até R$170.000) e econdmico (de
R$170.001 até R$250.000). Os demais padrdes totalizaram 281 unidades.

v Neste bimestre foram vendidas 60 unidades comerciais.

] BRAIN wwwletsbrain.combr



VGV VENDIDO POR PADRAO

VGV Vendido - Por Padrao
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mmm Empreend. Resid. - Super Econdmico e Econdmico =4 Empreend. Resid. - Demais Padrdes w.aEmpreend. Comerciais == Total

FONTE: BRAIN
v 0 VGV de unidades residenciais totalizou R$299 milhoes nos meses de novembro e dezembro.
v' As 411 unidades que foram vendidas no segmento super econdomico (até R$170.000) e

econdmico (de R$170.001 até R$250.000) geraram um VGV de R$82 milhdes, sendo que as 281
unidades que foram comercializadas nos demais padrdes geraram um VGV de R$217 milhoes.
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UNIDADES VENDIDAS POR REGIAO — NOV + DEZ DE 2015

Unidades Vendidas - Por Regioes
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FONTE: BRAIN P

# Residencial wComercial ®mTOTAL

v A Regido da Pampulha se destacou nas vendas residenciais no tltimo bimestre de 2015.
Do total de 692 unidades vendidas nestes meses, a referida regiao foi responsavel por
32,80%, ou seja, 227 unidades.

v' Ja o destaque das vendas comerciais aconteceu em Nova Lima. Do total das 60
unidades vendidas nos meses de novembro e dezembro, 40 foram em Nova Lima.

. B RA!N www.letsbrain.com.br



VELOCIDADE DE VENDAS - MENSAL

VELOCIDADE DE VENDAS MENSAL -
RESIDENCIAL E COMERCIAL

10% -1
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nov/15 dez/15

FONTE: BRAIN Sieidsnaa uComerdial

v" A média da Velocidade de Vendas residencial nos meses de novembro e dezembro/15 foi 5,65%
enquanto a média comercial foi 5,40%.
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ANALISE GERAL DA
CONCORRENCIA
A RESIDENCIAL

reBRAIN:

REFERENCIA: DEZ/2015




ANALISE GERAL POR PADRAO DEZEMBRO/2015

ANALISE GERAL POR PADRAO

Padrio Fabxa de Valor Biide , | (%) | ofertamical Disp. s/ O.L
Especial Studio - Loft - 1 quarto 10 3% 1.150
Super Econdmico até 170.000 12 _ 4% 2.118
Econdmico de 170.001 até 250.000 30 [ 9% 4.322
Standard de 250.001 até 400.000 68 E% 6.570
Médio de 400.001 até 700.000 112 ‘E_b | 5.736
Alto de 700.001 até 1.000.000 38 ‘[il% 1.930
Luxo de 1.000.001 até 2.000.000 37 ‘[11% 2.425
Super Luxo Acima de 2.000.001 25 [I 8% 884
Total - 332 100% 25.135

Fonte: Brain | Elaboragdo: Brain

v" A oferta residencial disponivel para comercializagao, em dezembro/2015, era de 4.942 unidades. Isso
significa que 20% da oferta inicial ( 25.135 unidades) estavam disponiveis para venda.

v Das 4.942 unidades disponiveis para comercializagdo, 25% correspondiam ao padrdo Standard
(1.242 unidades) e 21% ao padrao médio (1.058 unidades).
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OFERTA ATUAL POR REGIAO — BH E NOVA LIMA — DEZEMBRO/2015

Oferta Atual- Por Regioes

1.600 |
1.400

1.200

1.075

1.000

268
800 704

2]
520 139
324
196 170
Ba bl e
N Oeste ;

Barreiro Centro Sul Leste Nordeste Noroeste Norte

546 501

® | 273

273

Pampulha Venda Nova NovaLima

@Residencial wComercial ETOTAL

FONTE: BRAIN

v" Do total de 4.942 unidades em oferta no més de dezembro/2015, 1.184, ou seja, 23,96% do total,
estavam localizadas na Regiao da Pampulha, 807 na regidao Centro Sul e 565 na regiao oeste.

v Neste més a oferta comercial correspondeu a 613 unidades, sendo que 268 delas (43,72%) do
total estavam localizadas na regido Centro Sul e 139 na regiao Oeste.

. B RA!N www.letsbrain.com.br



OFERTA POR TIPOLOGIA — BH E NOVA LIMA — DEZEMBRO/ 2015

OFERTA INICIAL E ATUAL POR TIPOLOGIA

Tipologia (%)
1 Dormitdrio 1.042 4% 178 I 4%
2 Dormitdrios 11.123 E& " 2.343 E% |
3 Dormitorios 9.691 E% | 1.545 EI%
4 ou + Dormitdrios 3.279 [ I13% 876 ; iB%
Total 25.135 100% 4.942 100% 20%

Fonte: Brain | Elaboragdo: Brain

v Desagregando a oferta residencial do més de dezembro/2015 por numero de
quartos, observa-se que 47% do total (2.343 unidades) possuiam 2 quartos e 31%
(1.545 unidades) eram de 3 quartos.

v' Também é necessario destacar a participacdo das unidades de 4 quartos (ou
mais) na oferta atual (18%). Ja a oferta de unidades com 1 quarto é muito baixa
(apenas 4% do total).

] BRAIN
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PRECO MEDIO POR TIPOLOGIA
BELO HORIZONTE E NOVA LIMA — DEZEMBRO/2015

Preco Médio por Tipologia

Tipo Imével Prego Médio |Area Priv. Média| Area T.Média |R$/m?2 Privativa| R$/m?2 Total

1 Dormitério 441.381 46 81 I__ 9.061 6.762

2 Dormitdrios 302.443 60 93 6.443 5.456

3 Dormitérios 512.376 83 128 [ 6.305 4.645

4 Dormitdrios 1.651.536 177 328 [ 9.513 3.201

Média Geral 570.218 93 133 7.076 4.934
FONTE: BRAIN

Obs.: A média geral é ponderada entre todos os empreendimentos, portanto, o Preco Médio pela area privativa e total ndo

batera com o Valor/m?2.

Estao englobadas todas as regides e a cidade de Nova Lima.

v 0 preco médio das unidades que estavam disponiveis para comercializagdo em
dezembro/2015 era de R$570.218.
v" Neste més o preco por m? da area privativa foi de R$7.076.
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PRECO MEDIO POR TIPOLOGIA  BH e Nova Lima — dez/15
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FONTE: BRAIN

v Unidades de um quarto e de quatro quartos possuem preco médio de area privativa
superior a média geral.
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PRECO MEDIO — PADRAO

BELO HORIZONTE E NOVA LIMA — DEZEMBRO/2015

Preco Médio por Padrao

Tipo Imével Preco Médio |Area Priv. Média| Area T. Média R$/m2 Privativa| R$/m?2 Total
Espedial 605.994 57 126 r 10.680 | 9.383
Super Econémico 148.779 45 65 3.388 2.364
Econdmico 209.066 52 76 4.196 2.553
Standard 326.593 65 89 [ . 5.038 3.947
Médio 503.226 82 102 E :6.728 5.168
Alto 839.765 111 212 IE 8.901 5.126
Luxo 1.350.100 138 193 . 10279 5.830

Super Luxo 2.873.369 250 12.615
Média Geral 570.218 93 133 7.076 4.934
FONTE: BRAIN

v" Os imdveis em oferta no més de dezembro/2015 classificados como super econdmicos possuiam pre¢o
médio de R$148.779.

v Ja o preco médio de imoveis classificados como médio era de R$503.226 e os considerados como luxo
custavam, em média, R$1.350.100.

v Importante observar o preco por m? da area privativa, conforme valores demonstrados no quadro acima.

] BRAIN
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TEMPO MEDIO DA OFERTA INICIAL E ATUAL - PADRAO

TEMPO MEDIO DA OFERTA E ESTOQUE POR PADRAO - DEZEMBRO/2015

Tempo Médio -
Padrdo Até 6 7a24 | 25a36

Especal - [Flswo [f] ses
Super Econdémico ﬂ 1.184

Econdmico

Standard

Médio

Alco
Luxo
Super Luxo I] 18 I] 220 90
Total 1.083 7.578 I 6.122

FONTE: BRAIN | ELABORACAO: BRAIN

v' Das 4.942 unidades ofertadas no més de dezembro/15 observou-se que 49,76% delas
(2.459 unidades) estavam em oferta entre 7 e 24 meses e para 23,23% (1.148
unidades) o prazo de oferta era de 25 a 36 meses.
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ANALISE DA CONCORRENCIA COMERCIAL
BELO HORIZONTE E NOVA LIMA — DEZ-15

COMERCIALIZACAO POR ANO DE LANCAMENTO

l_an;""m En::ld Oferta Inicial Em % D's"‘s’;"(';'_'l'_dade
até 2010 5 641 H 3% 3%
2011 3 464 10%
2012 4 6%
2013 14 11%
2014 14 16%
2015 14 30%
Total 54 100% 4.641 100% 613 100% 13%
FONTE: BRAIN

Obs..: Foram consideradas salas e andares corridos.

v' Das 613 unidades comerciais que estavam disponiveis para comercializacdo em

dezembro/15, 35% (212 unidades) foram langadas em 2014 e 29% (180 unidades) em
2015.

v Observa-se uma disponibilidade relativa baixa, isto ¢, a oferta atual representa apenas
13% da oferta inicial, com absorcao de 84% das unidades langadas em 2014.
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ANALISE DA CONCORRENCIA COMERCIAL
BELO HORIZONTE E NOVA LIMA — DEZ/15

ANALISE GERAL POR PADRAO

N° de
Padrao Faixa de Valor Emgp i, (%) |Ofertainicial| (%) |Ofertaatual| (%) Disp. (%)
Econdmico Até 6.000 m2 priv. 0 0% 0 0% 0 0%

Standard De 6.001 a 8.000 m? priv. 8 [ 15% 347 | 7% 60 [ 10% E
Médio De 8.001 a 10.000 m?2 priv. 34 ‘E% | 2.580 Eﬁ | 317 ‘E% ll—iT/o
Alto De 10.001 a 12.000 m2 priv. 4 | 7% 300 ‘[ 6% 49 ‘ﬂ 8% ’I_"ﬁ%
Alto + Acima de 12.001 m2 priv. 8 [ 15% 1.414 E H 187 E%ﬁ 1.13%
13%

Total = 54 100% 4.641 100% 613 100%

Fonte: Brain

v" Das 613 unidades comerciais em oferta em dezembro/2015 observou-se que 317 (52% do
total) possuiam prego (m? area privativa) de R$8.001 a R$10.000.

v' Ja para outras 187 unidades (31%) do total o prego era acima de R$12.001 o m? de area
privativa.
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ANALISE DA CONCORRENCIA — RESIDENCIAL
DEZ-15

DISPONIBILIDADE SOBRE A OFERTA POR REGIOES

Regides Empreendimentos| (%) | OfertaInical | (%) | OfertaAtual | (%) "mm
Barreiro 11 - 3% 1.010 4% 273 6%
Centro Sul 93 [29% 3.558 r 14% 807 r 16%
Leste 2 [ 7% 906 4% 172 3%
Nordeste 26 I 8% 1.004 4% 318 l 6%
Noroeste 10 | 3% 775 3% 126 3%
Norte 8 | 5% 2.601 [ 11% 520 l 11%
Qeste 53 l 16% 4.502 IIB% 565 l 11%
Pampulha 62 l 19% 5.308 lizi% 1.184 l24%
Nova Lima 2 l 7% 3.327 [ 13% 442 I 9%
Venda Nova 5 5% 1.964 I 8% 535 I 11%
Total Geral 332 100% 25.135 100% 4.942 100%

FONTE: BRAIN
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ANALISE DA CONCORRENCIA — COMERCIAL

DEZ-15
DISPONIBILIDADE SOBRE A OFERTA POR REGIOES
Regides Empreendimentos| (%) | Ofertalnicial | (%) | OfertaAtual | (%) |Cghombiidade
Barreiro 0 0% 0 0% 0 0% =
Centro Sul 31 E% 1.607 r35% 268 |744% I 17%
Leste 2 4% 177 4% 24 4% I 14%
Nordeste 1 2% 91 2% 6 1% 7%
Noroeste 1 2% 329 II 7% 44 |I 7% ﬂ 13%
Norte 0 0% 0 0% 0 0% -
QOeste 12 ’i 22% 1.449 r31% 139 [ 23% I 10%
Pampulha 2 4% 88 2% 62 l 10% 1&%
Nova Lima 4 7% 856 |i 18% 59 [ 10% 7%
Venda Nova i | 2% 44 1% i 2% |i 25%
Total Geral 54 100% 4.641 100% 613 100% 13%
FONTE: BRAIN

] BRAIN R



ANALISE DA CONCORRENCIA — DEZ/15

PRECOS MEDIOS DO M2 PRIVATIVO POR REGIOES

Regioes 1Q Regides 2Q Regides 3Q RegiGes 4Q
Barreiro - Barreiro 4.549 Barreiro 5.206 Barreiro
Centro Sul 11.287 Centro Sul 8.901 Centro Sul 9.439 Centro Sul 11.611
Leste = Leste 7.526 Leste 6.222 Leste 5.127
Nordeste - Nordeste 5.754 Nordeste 5.767 Nordeste 5.677
Noroeste . Noroeste 5.585 Noroeste 6.486 Noroeste 7.072
Norte 5.358 Norte 4.703 Norte 5.281 Norte
QOeste 5.074 Qeste 6.421 Qeste 5.964 Qeste 8.578
Pampulha 5.646 Pampulha 4.931 Pampulha 5.322 Pampulha 6.877
Nova Lima 9.479 Nova Lima 6.565 Nova Lima 7.168 Nova Lima 10.128
Venda Nova < Venda Nova 3.956 Venda Nova 4.010 Venda Nova 13.138
Média geral 9.061 Média geral 6.443 Média geral 6.305 Média geral 9.513

] BRAIN wwwletsbrain.combr



ANALISE DA CONCORRENCIA — DEZ/15

11.000 -

10.000

9.000

8.000 |

: 7.076
7.000 -
6.000 - 9.726 :
8.561
5.000 -
6.770
4.000 - 5.975
5.326
4.814
3.000
2.000 — : T -
Barreiro Centro Sul Leste Nordeste Noroeste Pampuiha Nova Lima Venda Nova

FONTE: BRAIN

v 0 preco médio das unidades residenciais em Belo Horizonte e Nova Lima, por metro
quadrado de area privativa, é de R$7.076.
v" Aregido Centro Sul e Nova Lima possuem preco superior a média da cidade.
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